
Breaking French Barrier Level 1:

Lesson 2
Q H H X U E I R É T S Y M Z D I O R F L

E A U T O B U S D O N N E R E L I C A F

R R E S O H C A L M U J R E D I A V B L

V N Z O V E N I R R U O M A ' L Y E H H

U D O Y U R U E T A N I D R O ' L R Y L

A S R U O J U O T F A Z Z O C R O I R E

P T N E V U O S J L R V T N E G R A ' L

G U J B V E E C A X R X A R E H C F Z O

E B A E L U A V P U I U F V L A M O T O

F A R E Q E I U W E V E T R O U V E R L

W T L Q T L V V J I E I R S E I S R Q A

Ê D R L L A L É D V R R E C K L R B J V

E J E E E R B Y L I D É T O T B E J L O

H Z C J Z R E E F O U S E R L E T A X I

C K N E T L C S L N A E H R E N G A G T

I L E T R A I N U Y H M C I P C Q F P U

R V M B M D O V A M C I A G R L M Q V R

J G M I K A I U F U A E J E I X E X C E

J F O N K T G R S I A M F R X B J I U A

I N C O L E V I L L A G E Q S N I J N O

OR OLD BUT
AND NEW BUS
CAR TAXI POOR
LOVE RICH CITY
BOAT FULL COLD
EASY MONEY TO GO
OFTEN TRAIN TO DO
THING TO BE TRUCK
TO BUY ALWAYS SERIOUS
TO HAVE TO HELP BICYCLE
VILLAGE TO GIVE TO COME
TO FIND TO AMUSE COMPUTER
TO BEGIN EXPENSIVE HOT, WARM
TO ARRIVE MYSTERIOUS TO BELIEVE
TO CORRECT MOTORCYCLE THAT, WHICH
PRICE, PRIZE TO WIN, TO EARN DATE ( CALENDAR)



Solution
Q H H X U E I R É T S Y M Z D I O R F L

E A U T O B U S D O N N E R E L I C A F

R R E S O H C A L M U J R E D I A V B L

V N Z O V E N I R R U O M A ' L Y E H H

U D O Y U R U E T A N I D R O ' L R Y L

A S R U O J U O T F A Z Z O C R O I R E

P T N E V U O S J L R V T N E G R A ' L

G U J B V E E C A X R X A R E H C F Z O

E B A E L U A V P U I U F V L A M O T O

F A R E Q E I U W E V E T R O U V E R L

W T L Q T L V V J I E I R S E I S R Q A

Ê D R L L A L É D V R R E C K L R B J V

E J E E E R B Y L I D É T O T B E J L O

H Z C J Z R E E F O U S E R L E T A X I

C K N E T L C S L N A E H R E N G A G T

I L E T R A I N U Y H M C I P C Q F P U

R V M B M D O V A M C I A G R L M Q V R

J G M I K A I U F U A E J E I X E X C E

J F O N K T G R S I A M F R X B J I U A

I N C O L E V I L L A G E Q S N I J N O


